重庆西山科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
证券简称：西山科技        证券代码：688576         编号：2026-004
	

投资者关系活动
类别
	□特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观        □电话会议
□券商策略会      □其他

	参与单位名称
	
2026年9月17日 线上参与公司2026年半年度业绩说明会的投资者


	时间
	
2026年9月17日 15:00-16:00


	地点
	
价值在线（www.ir-online.cn）


	接待人员
	
[bookmark: OLE_LINK37]董事长兼总经理 郭毅军
董事、财务总监 白雪
董事会秘书 Kai Ba（巴锴）
独立董事 詹学刚


	投资者关系活动主要内容介绍
	
问题一：上半年的业绩情况如何
尊敬的投资者，您好！2026年上半年公司实现营业总收入11,957.86万元，较上年同期下降22.87%；营业成本4,747.79万元，较上年同期下降11.74%；销售费用与上年同期相比增长30.15%，管理费用与上年同期相比增长24.42%，研发费用与上年同期相比增长24.14%；归母净利润为-2,546.13万元，较上年同期下降174.05%，扣非后归母净利润为-2,888.56万元，较上年同期下降199.81%。营业收入变化主要系宏观环境与行业监管政策变化导致终端需求波动、公司主动优化调整营销体系与人员配置等因素影响；净利润下降主要系收入下滑叠加研发、营销费用高增及存货跌价准备增加，共同导致公司上半年由盈转亏。此外，公司持续加大海外市场开拓力度，报告期内实现国际收入1,233.73万元，同比增幅超过150%。感谢您的关注！谢谢！

[bookmark: OLE_LINK9]问题二：研发投入主要在哪些方向
尊敬的投资者，您好！
公司2026年上半年围绕手术动力装置、内窥镜、能量手术设备三大核心产品线开展研发投入，同时依托核心电机技术布局高潜力赛道，深化底层技术研发，具体方向如下：
一是核心产品迭代升级。针对骨科、神经外科、乳腺外科、耳鼻喉科等核心科室，推进手术动力装置新一代产品研发，升级内窥镜科室场景化图像处理算法，优化等离子、超声骨刀等能量设备的临床适配性，提升产品切割精度、稳定性与操作便捷性，目前神经外科、耳鼻喉科第二代手术动力系统已进入规范化生产，第二代骨科动力系统完成试产并推进注册检验。
二是新品注册与落地推进。推进电子消化道内窥镜等产品的注册申报，加快关节外科等离子设备等新品的临床验证与上市节奏，2026年上半年已有荧光腹腔内窥镜、一次性使用超声软组织手术刀头等7个产品首次获得医疗器械注册证，持续完善产品品类与微创手术整体解决方案。
三是底层技术自主研发。坚持技术自主可控，持续深化全光学链、动力核心部件等底层技术研发，进一步降低核心部件外购依赖，提升产品成本优势与技术壁垒。
感谢您的关注！谢谢！

问题三：您好。中报讲“为更好地适应市场竞争，公司主动优化调整营销体系与人员配置，报告期尚处于调整阶段”。能说明下具体情况吗？目前有何进展？有何打算？
尊敬的投资者，您好！报告期内，公司顺应医疗器械行业集采深化与医院采购模式变革趋势，持续深化销售体系结构性优化，致力于打造专业化、精细化的终端销售与服务团队。公司通过扩充一线销售力量，完善“学术推广+手术跟台+售后支持”全流程服务体系，以临床需求为导向强化术者教育与精准营销；同时，优化渠道管理模式，深化与核心经销商的战略合作，建立以“终端进院量+产品使用率”为核心的渠道考核机制，协助渠道提升终端出货效率。公司前瞻性加大了市场端的战略性资源投入，扩充并强化了销售团队建设，并增加试用产品投入和产品推广，销售费用同比增加1,073.44万元。感谢您的关注！谢谢！

[bookmark: OLE_LINK46]问题四：海外市场目前拓展到哪些区域
尊敬的投资者，您好！目前公司已在40余个国家和地区进行销售网络的布局和建设，手术动力装置产品已经完成欧洲CE认证相关注册，报告期内完成了英国MHRA注册、澳大利亚TGA注册，神经外科及骨科手术动力装置的8个产品取得香港地区医疗器械注册证，超声骨组织手术设备、乳腺旋切系统等产品取得部分独联体国家医疗器械注册证。目前，公司产品主要出口到拉美、欧洲、东南亚等国家和地区，公司正在持续推进多品类产品的全球注册与市场拓展工作，进一步扩大海外覆盖范围。感谢您的关注！谢谢！

问题五：对全年业绩怎么看
尊敬的投资者，您好！公司将严格按照监管部门相关规定和要求披露定期报告、业绩预告及业绩快报，公司全年业绩情况敬请留意公司后续披露的相关公告。感谢您的关注！谢谢！

问题六：上半年海外订单有多少？
尊敬的投资者，您好！2026年上半年，公司以手术动力装置获得CE认证为契机，全面推进国际化战略，构建“产品注册+渠道建设”的海外业务体系，积极探索与海外当地成熟渠道伙伴开展合作，结合不同产品认证阶段实施差异化出海策略，高效加速产品本地化落地进程，缩短海外商业化周期，有效提升公司产品在国际市场的渗透效率与品牌适应性，推动海外收入规模化增长；报告期内实现国际收入1,233.73万元，同比增幅超过150%。感谢您的关注！谢谢！

问题七：和进口品牌相比，医院端替换采购的推进速度怎么样？
尊敬的投资者，您好！公司在医院端的替换采购正持续推进。具体举措方面，公司始终立足国内市场，紧扣国产化替代、一次性耗材渗透率提升、手术微创化升级三大趋势，分科室制定增长策略，推动各业务板块协同发力。一是深化一次性耗材替代推广，借助国家政策加快神经外科、骨科、耳鼻喉科等科室一次性耗材的物价准入落地，推动相关科室产品使用率稳步提升，充分释放耗材市场增量；二是把握集采与术式升级机遇，依托乳腺旋切系统耗材中标优势，快速抢占存量及增量市场，实现销量规模化增长，同时针对骨科脊柱微创化潜力，深度绑定UBE等主流术式，推动脊柱业务高速增长；三是强化科室协同拓展，以神经外科、骨科等优势科室为入口，推动动力装置、内窥镜、能量设备的联合进院与配套使用，释放协同效应，提升单院产品覆盖率与营收贡献。感谢您的关注！谢谢！

问题八：不同科室的医院招标竞争加剧，公司有什么应对策略？
尊敬的投资者，您好！面对不同科室的医院招标竞争加剧，公司始终顺应医疗器械行业集采深化与医院采购模式变革趋势，持续深化销售体系结构性优化，致力于打造专业化、精细化的终端销售与服务团队；同时坚持以临床需求为导向，围绕手术动力装置、内窥镜、能量手术设备三大核心产品线，加大研发投入与技术攻关，推动产品性能升级与品类拓展。此外，公司将以手术动力装置获得CE 认证为契机，全面推进国际化战略，构建“产品注册+渠道建设”的海外业务体系，积极探索与海外当地成熟渠道伙伴开展合作，提升公司产品在国际市场的渗透效率与品牌适应性，推动海外收入规模化增长。感谢您的关注！谢谢！

问题九：上半年新增多少医疗器械注册证，预计什么时候放量销售？
尊敬的投资者，您好！2026年上半年公司荧光腹腔内窥镜、一次性使用超声软组织手术刀头等7个产品首次获得医疗器械注册证，新增二类及三类医疗器械注册证合计6项。公司将持续做好经营管理，优化产品与业务结构，不断提升内在价值，具体经营数据请以公司定期报告为准。感谢您的关注！谢谢！

问题十：下半年整体经营目标有没有调整
尊敬的投资者，您好！2026年下半年，公司仍将继续坚持“微创手术工具整体方案提供者”的战略定位，围绕手术动力装置、内窥镜、能量手术设备三大核心产品线，聚焦主业深耕细作，以临床需求为导向持续加大研发投入，加速核心产品迭代与新品注册落地，同时强化内部运营管理，努力提升经营业绩与核心竞争力。相关经营成果请您后续关注公司在指定媒体披露的定期报告及相关公告。感谢您的关注！谢谢！

问题十一：经营性现金流情况如何
尊敬的投资者，您好！公司2026年上半年公司合并报表口径经营活动产生的现金流量净额为          -52,041,167.91元，由正转负的原因主要系：一是收入下降导致回款减少3,816万元；二是支付2025年底的基建款1,519万元、物料采购款7,105万元；三是人力投入增加1,362万元。感谢您的关注！谢谢！


	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	
附件清单（如有）
	
无






重庆西山科技股份有限公司   投资者关系活动记录表   证券简称：西山科技           证券代码： 6 88576            编号： 2 02 6 - 00 4  

    投资者关系活动   类别  □特定对象调研       □分析师会议   □媒体采访            业绩说明会   □新闻发布会         □路演活动   □现场参观             □ 电话会议   □ 券商策略会         □其他  

参与单位名称    202 6 年 9 月 1 7 日   线上参与公司 202 6 年 半 年 度业绩说 明会的投资者    

时间    202 6 年 9 月 1 7 日   15:00 - 16:00    

地点    价值在线（ www.ir - online.cn ）    

接待人员    董事长兼总经理   郭毅军   董事、财务总监   白雪   董事会秘书   Kai Ba （巴锴）   独立董事   詹学刚    

投资者关系活动主要 内容介绍    问题一： 上半年的业绩情况如何   尊敬的投资者，您好！ 2026 年上半年公司实现营业 总收入 11,957.86 万元，较上年同期下降 22.87% ；营业 成本 4,747.79 万元，较上年同期下降 11.74% ；销售费 用与上年同期相比增长 30.15% ，管理费用与上年同期 相比增长 24.42% ，研发费用与上年同期相比增长 24.14% ；归母净利润为 - 2,546.13 万元，较上年同期下降 174.05% ，扣非后归母净利润为 - 2,888.56 万元，较上年 同期下降 199.81% 。营业收入变化主要系宏观环境与行 业监管政策变化导致终端需求波动、公司主动优化调整 营销体系与人员配置等因素影响；净利润下降主要系收 入下滑叠加研发、营销费用高增及存货跌价准备增加， 共同导致公司上半年由盈转亏。此外，公司持续加大海 外市场开拓力度，报告期内实现国际收入 1,233.73 万 元，同比增幅超过 150% 。感谢您的关注！谢谢！  

