上海宏力达信息技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2026年半年度业绩说明会）

证券简称：宏力达                                     证券代码：688330
	投资者关系活动类别
	 公司现场接待      电话接待
 其他场所接待      公开说明会
 定期报告说明会    业绩说明会
 重要公告说明会
 其他（              ）

	参与单位名称及人员姓名 
	通过线上方式参与公司2026年半年度业绩说明会的投资者

	时间
	2026年9月23日 15:00-16:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）

	公司接待人员姓名
	董事长章辉、董事兼总经理冷春田、独立董事文东华、财务总监张占、董事会秘书宫文静

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、1、主营业务不佳，管理层有何举措和可以量化的成效？2、海外业务（主要指西亚业务）为何迟迟没有中标消息？3、中腾微网并购业务推进的是否正常，能否带来持续利润？
[bookmark: _GoBack]答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。2026年上半年，行业整体竞争格局持续加剧，公司经营面临一定外部压力。对此，公司将积极把握新型电力系统建设机遇，稳步推进国内市场拓展、新产品研发与海外业务布局，持续深化降本增效，多措并举拓宽业绩增长空间；持续巩固核心产品市场份额，拓展新区域、新类型客户，积极应对市场压力。海外业务方面，公司积极推进产品国际化适配升级，目前已形成涵盖电压等级最高至38kV的中压环网柜、柱上开关等一二次设备及低压断路器的产品系列，并通过国际权威实验室检测认证。参股公司Holystar Arabia Industrial Company Ltd.生产线顺利投产，相关产品已投入现场运行并通过当地电力公司和项目业主验收，与公司共同顺利取得多个中东国家和地区电力公司合格供应商及产品准入资格，为海外市场拓展奠定坚实基础。报告期内，公司已完成对中腾微网的收购，合计持有其60.0053%股权，中腾微网成为公司控股子公司并被纳入合并报表范围。未来，公司将持续做好并购后的整合工作，加速推进公司业务、管理和文化融合，充分释放控股子公司海外渠道与技术协同优势，实现并购价值最大化。谢谢！
二、公司目前股价30多，远低于发行价88元，基本上打新中签的股民到目前都是接近腰斩的，公司未来准备如何做好市值管理，给坚定看好公司发展前景的投资者们以回报。
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。公司自上市以来持续实施现金分红，累计派发现金红利约4.8亿元，2022年度权益分派另以资本公积金向全体股东每10股转增4股。公司管理层始终密切关注公司股价表现，充分理解广大投资者的关切，高度重视市值管理与投资者回报：一方面通过持续优化经营管理、夯实核心竞争力，不断提升公司内在价值；另一方面依法合规运用现金分红、股份回购、强化信息披露、完善公司治理等方式开展市值管理工作。未来，公司将一以贯之地保护投资者利益，努力推动公司发展质量与投资价值持续提升。谢谢！

三、公司智能柱上开关业绩下滑比较厉害，几乎是断崖式的，未来公司是否有规划寻找新的业绩增长点。
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。面对当前行业形势与市场环境带来的不确定性，公司将围绕以下三个方向持续发力：一是抢抓国内市场订单，全力跟进国网、南网年度集中招标与各省专项项目投标，持续巩固核心产品市场份额，拓展新区域、新类型客户；加快新产品市场推广，推动智能环网柜、环保气体开关等新品实现规模化销售。二是持续推进海外产品认证与本地化方案开发，深化海外渠道对接，力争实现海外业务增长。三是依托硬件优势拓展微电网项目机会，打通从设备供货到系统集成的业务链条，培育新增长动能。与此同时，公司将持续深化与客户的技术协同，保障产品交付质量与技术服务水平，扎实推进成本优化、应收账款回收及内部运营管理等各项基础工作，努力对冲外部环境带来的业绩压力。谢谢！

四、中腾微网已于2026年3月完成工商变更并纳入合并报表，目前其海外微电网业务在H1贡献了多少收入和利润，标的承诺2026年扣非净利润不低于5000万元，目前完成进度如何；公司传统配电网智能设备整机销量连续大幅下滑，Q1营收-53.39%，目前国网招标和订单交付节奏是否有环比改善迹象，公司对全年主业收入的预期是什么
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。中腾微网系通过非同一控制下企业合并纳入公司合并范围的子公司，根据《企业会计准则》相关规定，其财务报表已按照公司会计政策及购买日可辨认资产和负债的公允价值为基础进行调整。自购买日至2026年6月30日，中腾微网对公司合并报表口径半年度营业收入及净利润影响金额分别约为21,810.16万元及895.12万元。此外，中腾微网业绩承诺以扣非后归母净利润为考核指标，2026年1-6月中腾微网实现扣非后归母净利润约3,019.26万元，对应全年5,000万元承诺业绩的完成率为60.39%，最终以2026年度经审计数据为准。在智能配电网设备业务方面，公司紧抓国内配电网数字化与智能化升级机遇，密切追踪招标动态，全力保障产品高质量交付与技术服务水平。同时，公司加速推进海外产品认证及本地化方案开发，积极拓展国际市场增量。未来，公司将统筹国内国际双发展，多措并举拓宽成长空间，致力于实现全年经营业绩的稳健增长。具体财务数据敬请关注公司后续披露的定期报告。谢谢！

五、尊敬的领导好，公司并购的中腾微网主营业务都在国外，请问中腾的订单储备量是否足够支撑，后续会开拓国内市场吗？或者有什么进一步的计划
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。中腾微网深耕海外市场的新能源微电网与离网系统业务十余年，业务覆盖全球29个国家和地区，目前在手订单充足，能够有力支撑其后续经营发展。公司将持续跟踪相关政策和市场机遇，依托公司在国内智能配电网领域积累的客户渠道与品牌资源，发挥中腾微网在微电网控制系统等方面的技术优势，积极探索国内微电网应用场景，打通从设备供货到系统集成的业务链条，培育新增长动能。谢谢！

六、尊敬的领导，通过公司财报了解到公司长期有大量的短期理财产品和现金，请问公司准备这么多现金，是不是后续会有纵向横向的并购计划？
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。公司在不影响正常生产经营活动的情况下统筹调配资金，提高资本运作的效率，努力为股东创造价值。未来如有相关事项达到信息披露要求，公司将及时履行信息披露义务。谢谢！

七、尊敬的公司领导好，关于公司原有的电网设备这块业务这几年下滑的比较多，销售和利润都是，同时，国家又在扩大这方面的投资，请问这是什么原因造成的，后续公司有哪些计划来改善主业？
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。2026年上半年，行业整体竞争持续加剧，公司经营面临一定外部压力。对此，公司将积极把握新型电力系统建设机遇，稳步推进国内市场拓展、新产品研发与海外业务布局，持续深化降本增效，多措并举拓宽业绩增长空间；持续巩固核心产品市场份额，拓展新区域、新类型客户，积极应对市场压力。谢谢！

八、当下AI浪潮下的电力需求暴增，公司有考虑过如何把握好AI浪潮的这波机会，开拓相关市场吗？
答：尊敬的投资者您好，感谢您的关注。公司将持续关注相关行业动态，积极响应产业发展方向，不断探索行业发展机遇，谢谢！


	附件清单
	无

	备注
	公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息披露等情况。



