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投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研         ☑分析师会议
□媒体采访             □业绩说明会
□新闻发布会           □路演活动
□现场参观             □其他（包含但不限于电话接待）

	参加单位名称及人员姓名
	工银瑞信  	景顺长城      天风证券       前海开源
诚通基金	凯联资本	  国泰海通       长江证券
兴业证券	创金合信      中信证券	     诺安基金
长城基金	首创资管	  东方证券	     乾瞻资管
景元投资	永赢基金	  华安基金       新华资产 
华泰资产     南方基金      财通基金       国金证券
中信建投     中欧基金	

	日 期
	2026年10月15日 至16日

	地 点
	公司会议室

	公司参与人员
	董事会秘书 张诗扬   投资者关系总监  陈昊冉

	
投资者关系活动主要内容记录

	公司产品的应用领域有哪些？
答：公司产品主要应用于航空发动机、航天火箭、燃气轮机、水下深潜器、核电等领域，公司亦在积极拓展其他相关市场应用。
公司在手订单情况。
 答： 截至上半年末，公司合计在手订单达88.76亿元，同比增长48.73%，其中已下单采购金额为35.15亿元，长协预估订单达53.61亿元，新长协主要来自燃气轮机领域，有效锁定了未来3至5年的业务成长。受益于“两机”需求景气，我们的新签订单保持量价齐升趋势。
海外利润率怎么展望？
答：上半年，公司境外业务毛利率约在26%左右，较去年同期提升约2.3个百分点。尽管当前海外业务毛利率略低，但海外市场拓展迅速，整体增速显著高于国内。未来几年受益于规模化效应、新技术降本、新订单落地转化，海外业务盈利能力有望加速提升。
公司对海外商用发动机行业趋势如何看待？
答：据中银航空租赁，2025 年全球民用飞机交付量增长25%，主要受益于波音 737 MAX 产量回升和发动机瓶颈缓解。Cirium 预计始于 2025 年的交付上行周期将延续，2025–30E 交付量 CAGR 为 9%，由大量累积订单积压支撑。
由于全球航空环形锻件供应受限，主要国际厂商（如 Howmet、PCC、ATI）产能受限，近几年产品价格持续提升。公司凭借稳健扩张的产能布局、产品横向及纵向扩展、新技术应用，有望充分把握航空销售增长机遇，加速提升市场份额。
公司燃气轮机板块的产品主要应用领域及客户是哪些？
答：主要应用于船舶、发电等领域，主要客户有贝克休斯、西门子、上汽、东汽、哈气、杭汽轮、航发燃机，中国重燃等。
沙文项目预计今年年底投产，主要瞄准哪方面需求？相比德兰航宇的优势在哪？
答：沙文工厂将以航空以及燃气轮机锻件为主，同时匹配NISP技术，NISP技术可通过节省原材料和提升加工效率来降低生产成本，对产品毛利率有明显改善。
NISP技术对公司的影响如何？
答： NISP技术可显著提升材料利用率、降低损耗，为高端装备零部件制造提供更具竞争力的解决方案，带来客户对公司技术实力的认可大幅提升，从而带来份额和订单倾斜，形成差异化竞争。
11.公司营收规模与外贸占比不断提升，汇率损益影响将更常态化，是否已建立完善的汇率对冲机制？
答：随着公司外贸业务占比的不断提升，公司已建立较为完善的外汇风险管理及长期制度安排以应对汇率波动：一方面，公司通过开展远期外汇交易等套期保值业务进行风险对冲；另一方面，公司在商务谈判中积极与客户沟通，在合同中引入新的汇率联动与调节机制，最大程度降低汇率波动对公司经营业绩的影响。
公司在我国民用航空发动机市场有什么优势？
答：公司是航发商发的核心供应商，是CJ1000/2000系列发动机环形锻件的主要研制单位；公司产品亦有应用于中国航发自主研制的AES100先进民用涡轴发动机，该发动机可满足直升机、大型无人机的动力需求，适用于观光、巡逻、警用、救援等多种领域，市场前景广阔。
转动件客户突破是公司向更高壁垒产品跨越的重要一步。海外客户半年长协自今年起的试样/批量节奏如何？后面推进节奏如何？
答：公司在转动件领域的突破是向高壁垒高附加值产品拓展的重要战略节点。在海外客户长协订单的推进节奏上，公司采取稳扎稳打的策略，产品开发逐步递进。整体来看，转动件的市场空间与静止件基本相当，该领域的突破为公司打开了成倍的潜在市场空间。后续公司将按照既定节奏，有序推进试件及批量交付工作。









	附件清单
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公司参与人员：
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