江西国科军工集团股份有限公司投资者关系活动记录表
证券代码：688543                                   公司简称：国科军工

江西国科军工集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2026-004
	投资者关系活动类别
	特定对象调研

	活动主题
	“我是股东”-投资者走进沪市上市公司

	时间
	2026年10月19日 (周一) 下午 14:00~17:00

	地点/方式
	公司多功能会议室

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券：侯曙东、曾强、熊佳俊、肖水生、孙文凯、罗志敏、杨璐、肖奔、黄雯、张敬林、曾超、廖世刚、文旭保
永安期货：陈毛毛
太极赢投资：周卫兵
自然人：许建华、张旭红、武宝山、张招宝、周筱婷、刘峰、罗时刚、冯广武、曹江林、芦国华、傅蒙、黄明群、赵昆、袁玉娇、殷鹏、涂智龙、熊建江、赵信全、卢金国、阮环宇、邓传洋、熊福平、刘洪峰、彭武良、万春龙、傅仁安、文华明、吴曼绮、周捷、帅文杰、单伟华、舒玲

	上市公司接待人员
	副董事长、总经理：黄军华
董事会秘书、财务总监：邓卫勇
董事办（证券部）经理、证券事务代表：熊文茜

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者提出的问题及公司回复情况
公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
[bookmark: OLE_LINK5]问题一：公司4.66亿元大额军贸订单落地后，是否有新增军贸订单洽谈？军贸业务能否持续放量？
[bookmark: OLE_LINK24][bookmark: OLE_LINK23]回答：尊敬的投资者您好！公司持续推进军贸市场拓展，加大自身业务的固体动力模块、低成本弹药等产品，与国内军贸公司保持常态化商务对接。洽谈项目有序推进，但军贸订单需要经过多重审批流程，落地周期长。达到披露标准的合同，公司将第一时间公告。军贸是公司长期重点培育的增长曲线，但不能简单理解为持续大额订单年年落地。感谢您的关注！

问题二：公司军贸业务客户模式是直接对接海外，还是通过国内军贸平台合作？
[bookmark: OLE_LINK25]回答：尊敬的投资者您好！公司严格遵守国家军品出口管理规定，不直接对外销售，通过国内具备资质军贸公司开展业务合作。公司负责产品研发、生产交付，商务、出境、境外交付由军贸公司统筹，所有流程均满足合规审查要求。感谢您的关注！

问题三：军工板块β波动大，公司业绩受国防预算影响程度如何？
[bookmark: OLE_LINK82][bookmark: OLE_LINK83]回答：尊敬的投资者您好！国防预算决定行业长期空间，公司订单来自下游主机与装备采购计划，预算是底层支撑。但年度订货存在阶段性节奏差异，单一年份业绩不一定直接随预算同比变动；公司同时布局军贸，适度对冲国内采购节奏波动风险。感谢您的关注！

问题四：股东减持计划、股权激励等资本安排，管理层如何看待公司中长期价值？
回答：尊敬的投资者您好！股东减持属于股东自主资金安排，减持计划严格按照监管规则执行。管理层对公司导弹（火箭）固体发动机动力主业、军贸长期拓展具备信心。股权激励绑定核心骨干，聚焦科研生产，持续提升经营质量。感谢您的关注！

[bookmark: OLE_LINK13][bookmark: OLE_LINK12]问题五：上半年国内弹药板块营收下滑，是国内装备需求萎缩，还是阶段性订货节奏问题？
[bookmark: OLE_LINK167][bookmark: OLE_LINK171][bookmark: OLE_LINK172][bookmark: OLE_LINK168][bookmark: OLE_LINK30][bookmark: OLE_LINK31]回答：尊敬的投资者您好！上半年弹药板块营收下滑，一是年度订货合同延期签订，二是国内国防装备长期需求稳固，“十五五”装备采购按立项、评审、订货计划推进，存在年度之间节奏不均衡的特点，属于阶段性订货节奏调整。公司同步布局智能弹药、反无人机弹药等新质弹药，优化产品结构。感谢您的关注！

问题六：合同负债、存货同比增长较多，是否全部对应在手订单？收入转化节奏如何？
回答：尊敬的投资者您好！合同负债增长主要是预收客户订单款项；存货增加是根据在手订单备产备货。收入转化取决于产品生产、试验、军方验收流程，军工验收周期较长，收入确认存在滞后。感谢您的关注！

问题七：8.1亿动力模块扩能项目进展如何，什么时候投产、爬坡？
回答：尊敬的投资者您好！动力模块扩能项目已全面开工，土建、设备采购、安评环评、工艺鉴定同步推进。项目建成后扩充固体装药与动力模块产能，兼顾国内军品、军贸、商业航天配套，缓解当前产能瓶颈。项目投产、产能爬坡需要安全、工艺鉴定等一系列军工专项验收，手续繁杂、周期较长，同时，新增固定资产会带来折旧压力。感谢您的关注！

问题八：公司固体动力业务核心技术壁垒是什么，行业竞争格局如何？
回答：尊敬的投资者您好！核心壁垒集中在高燃速推进剂配方、隔热材料、安全制备工艺，是国内少数具备固体发动机装药、动力模块研制生产能力的企业。国内固体动力赛道参与者主要为军工央企与少数民参军企业，不同厂商产品型号、应用场景存在差异化竞争，新进入者需要漫长资质、工艺验证周期。感谢您的关注！

问题九：公司研发投入持续保持13%以上，研发项目转化订单的转化率怎么看？
[bookmark: _GoBack]回答：尊敬的投资者您好！公司在研项目100余项，覆盖固体动力、智能弹药、引信等。军工型号研发周期长，大量项目处于预研、工程研制阶段，不是所有项目都能完成定型并转化批产订单，研发转化存在不确定性。高研发投入是布局下一代装备产品的必要投入。感谢您的关注！




