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证券代码：688059	证券简称：华锐精密
	

株洲华锐精密工具股份有限公司
投资者关系活动记录表（2026年10月27日）

	
	☑特定对象调研                           □分析师会议
□媒体采访                                □业绩说明会
□新闻发布会                              □路演活动
□现场参观
□其他：                      

	投资者关系活动类别
	

	
	

	参与单位名称及人员姓名
	[bookmark: _GoBack]申万宏源集团股份有限公司、银华基金管理有限公司、湖南中仁资产管理有限公司、创金合信基金管理有限公司、南方基金管理股份有限公司、五矿证券有限公司、耕霁(上海)投资管理有限公司、鑫睿私募、圆信永丰基金管理有限公司、长江证券股份有限公司、澄金资产管理有限公司、中泰证券股份有限公司、东吴证券股份有限公司、西安敦成私募基金管理有限公司、华西证券股份有限公司、广东臻远私募基金管理有限公司、深圳市吉富瑞泰资产管理有限公司、光大证券股份有限公司、上海复霈投资管理有限公司、上海瀚伦私募基金管理有限公司、国海证券股份有限公司、海南轻云谷私募基金管理合伙企业(有限合伙)、海南盛熙私募基金管理合伙企业(有限合伙)、国信证券资产管理有限公司、北京济安基金销售有限公司、富国基金管理有限公司、上海顺领资产管理中心(有限合伙)、广州以谦私募证券投资基金管理有限公司、北京禹田资本管理有限公司、国元证券股份有限公司、中国银河证券股份有限公司、上海联视投资管理有限公司、玄卜投资(上海)有限公司、上海申银万国证券研究所有限公司、中信期货有限公司、上海尚颀投资管理合伙企业(有限合伙)、北京玺悦资产管理有限公司、湖南长心私募基金管理有限公司、晋江和铭资产管理有限公司、重庆渝汇投资(集团)有限公司、上海禾升投资管理有限公司、中国国际金融股份有限公司、深圳市慧和资产管理有限公司、光大保德信基金管理有限公司、上海微丰投资管理合伙企业(有限合伙)、上海檀越言企业管理有限公司、北京京管泰富基金管理有限责任公司、上海潘璐姿贸易有限公司、大湾区发展基金管理有限公司、长盛基金管理有限公司、国华兴益保险资产管理有限公司、上海嘉世私募基金管理有限公司、浙江自贸区丰琰私募基金管理有限公司、鸿运私募基金管理(海南)有限公司、西南证券股份有限公司、东北证券股份有限公司、广东恒昇基金管理有限公司、华安证券股份有限公司、广发证券股份有限公司、财通证券股份有限公司、北京泽铭投资有限公司、华创证券有限责任公司、西部利得基金管理有限公司、方正证券股份有限公司、浙商证券股份有限公司、深圳市鑫融长弘投资管理有限公司、国泰海通证券股份有限公司、深圳市兴亿投资管理有限公司、国信证券股份有限公司、山东嘉信私募基金管理有限公司、招商证券股份有限公司、广发基金管理有限公司、财信证券股份有限公司、青岛金光紫金创业投资管理有限公司、深圳市麦盛资产管理有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责任公司、深圳市麻王投资集团有限公司、钟港资本有限公司、上海汇正财经顾问有限公司、平安证券股份有限公司、前海丝路投资控股（深圳）有限公司、中银国际证券股份有限公司、深圳市宝蓁投资管理合伙企业（有限合伙）、个人投资者、IGWT Investment 投资公司、MD Investment Co Ltd、GREENCOURTLIMITED

	时间
	2026年10月27日

	地点
	电话会议、株洲市芦淞区创业二路68号

	上市公司接待
人员姓名
	董事长兼总经理肖旭凯先生
董事会秘书兼财务总监段艳兰女士

	投资者关系活动
主要内容介绍
	一、请介绍一下公司2026年前三季度业绩情况？
报告期内，公司经营业绩稳步提升。公司2026年前三季度，实现营业收入93,272.51万元，与去年同期相比上升21.03%；实现归属于母公司所有者的净利润31,553.72万元，与去年同期相比上升129.57%；实现归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润 30,930.96万元，与去年同期相比上升128.14%。

二、请介绍一下公司2026年前三季度经营业绩提升的原因？
报告期内，公司经营业绩的提升主要系：1、在主要原材料碳化钨价格高位运行的背景下，公司积极应对，采取涨价措施，前三季度产品整体销售价格有所提升，带动营收规模及产品整体毛利率均有所提升；2、报告期内，一方面公司积极践行提质增效行动，加强费用管控，另一方面伴随营业收入增长带来的规模效应，公司期间费用率有所下降。

三、请介绍一下公司的销售模式？
公司采用经销为主、直销为辅的销售模式。经过多年的生产经营积累，公司已建立了聚焦华南、华东和华北等国内主要数控刀具集散地，覆盖二十余省市的全国性销售网络。此外，公司近年来也积极拓展海外市场，加快全球布局。

四、请介绍一下公司的市场优势?
硬质合金数控刀具作为机床工具消耗品，需求量持续增加。虽然刀具费用仅占机械加工制造成本的1%-4%，但作为机床执行金属切削的核心部件，直接接触工件表面，决定了加工工件精度、表面粗糙度和合格率。因此，机械加工企业在选择刀具供应商时，通常要结合自身生产线配置、被加工材料类型和加工工况进行反复测试和验证，一旦选定了合格的刀具供应商后不会轻易更换，具有一定的粘性。
公司经过多年的积累，凭借持续的研发、生产投入和经销商渠道的布局，积淀了一批较为稳定的终端客户，在行业内拥有一定的认可度，现有的客户资源已转化为了公司的市场优势，成为了公司业绩持续增长的有力保障。

五、请介绍一下公司智加AI软件的进度情况？
公司长期深耕数控刀具领域，持续推进产业数字化、智能化建设，为高端制造提供稳定可靠的产品和智能化整体切削解决方案。公司“智加”工业软件是公司在制造智能化领域迈出的重要一步，是基于公司在刀具切削工艺机理方面的深厚积累，通过高精度传感器与AI算法的结合，贯通“刀具—工艺—机床—数据”全链路，使机床具备实时感知、智能决策与自适应调控能力，构成切削加工的“自动驾驶系统”。
经过公司前期的广泛推广和测试迭代，目前公司已经具备了为3C、汽车制造、能源装备、工程机械等行业提供切削加工配套软件产品的能力，也已经在不同行业完成了小批量的交付。公司正在加大对软件业务的投入和推广，同时加快新产品的开发。但公司软件业务取得收入规模较小，业务推广具有不确定性，敬请广大投资者注意投资风险。

六、请介绍一下公司PCB棒材产品目前的进度情况？
公司棒材产品正处在下游测试阶段，目前初步测试情况较好，公司亦在根据测试情况积极进行工艺的改进，以期尽快推出更高规格、更具稳定性的产品，以实现未来替代进口高端棒材的目标。目前该产品尚未取得销售收入，业务具有不确定性，敬请广大投资者注意投资风险。

七、请介绍一下公司“降本增效”项目情况？
2025年以来，钨原料价格大幅上涨，推动刀具消耗在金属切削行业加工成本中的占比显著上升。在此背景下，公司紧密围绕客户“降本增效”需求，推出小霸王系列硬质合金小型化刀具产品和精密再制造项目。小霸王系列产品在数控刀片领域开发出覆盖主流车削、铣削应用场景的小型化产品线，有效减少单刀原材料用量，同时在整体刀具领域推出可换头硬质合金刀具及皇冠钻产品，采用模块化可换结构设计，大幅降低刀具耗材成本。精密再制造项目针对报废整体刀具，构建“修磨、改制、重熔”三级业务体系，重点建设修磨能力矩阵并完善标准化流程以提升刀具性能恢复水平，修磨后的报废材料还可进一步回收再生，实现循环利用。通过产品小型化设计与再制造服务双轮驱动，公司助力客户降低加工成本、提升运营效率，打造更具竞争力的刀具综合解决方案。

八、请介绍一下公司所处的行业地位及其变化情况？
公司自成立以来始终聚焦于数控刀具的研发生产，已经成为国内知名的硬质合金切削刀具制造商。根据中国钨业协会统计、证明，公司硬质合金数控刀片产量在国内企业中连续多年排名行业前三。
公司核心产品在加工精度、加工效率和使用寿命等切削性能方面已处于国内先进水平，进入了由欧美和日韩刀具企业长期占据的国内中高端市场。2017年公司模具铣削刀片荣获“荣格技术创新奖”，2019年公司锋芒系列硬质合金数控刀片荣获“金锋奖”首届切削刀具创新产品奖，2021年公司S/CSM390双面经济型方肩铣刀荣获“金锋奖”第二届切削刀具产品创新奖和“荣格技术创新奖”，2023年公司高硬度加工整体硬质合金立铣刀荣获“金锋奖”第三届切削刀具产品创新奖，G系列高性能钢件车削刀片获得“荣格技术创新奖”，2024年公司XD系列整体硬质合金深孔钻削刀具获得“荣格技术创新奖”，2025年公司U系列超级通用整体硬质合金刀具获得“金锋奖”第四届切削刀具产品创新奖，麒麟系列高温合金加工用刀具获得“荣格技术创新奖”，2026年公司青锋系列金属陶瓷切削刀具获得“荣格技术创新奖”。公司模具铣刀片荣获第五批湖南省制造业单项冠军，公司在第四届、第五届切削刀具用户调查中均被评选为“用户满意品牌”。

	是否涉及应当披露重大信息的
说明
	否

	附件清单
（如有）
	无

	风险提示
	以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺和保证；敬请广大投资者注意投资风险。

	日期
	2026年10月27日
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