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深圳市力合微电子股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-012
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研           □分析师会议
□媒体采访               □业绩说明会
[bookmark: OLE_LINK17][bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□新闻发布会             □路演活动
■现场参观               ■电话会议
□其他

	参与单位名称
	硕丰基金、百嘉基金、鑫鼎基金、值成资本、国泰海通证券、汇丰银行、中信建投基金、申万菱信基金、国金证券、中森鼎盛、帝煌基金、将军资本、东方证券、财富在线、双佰家办、长江证券等22名机构及个人投资者

	会议时间
	2026年10月23日、26日、27日

	会议地点
	公司会议室

	公司接待人员姓名
	董事会秘书：龚文静


投资者关系活动主要内容介绍：
一、介绍公司的基本情况和最新经营情况：
力合微是一家致力于物联网通信和连接的芯片企业，专注于电力线通信（PLC）技术、集成电路芯片和应用。公司秉持“用自己的芯，做天下事”的理念，致力于研发自主知识产权的通信芯片及解决方案。
公司坚持“智能电网”与“非电网物联网”双轮驱动战略，打造多场景物联网芯片平台型企业，并为多场景端侧AI应用提供连接芯片支撑。在智能电网业务方面，公司深耕以用电信息采集和配网创新应用为核心的智能电网业务，凭借自主可控的PLC技术，为国家电网及南方电网的数字化、智能化建设提供通信支撑。在非电网业务方面，公司积极拓展PLC技术的应用领域，将业务延伸至智能家居、智慧酒店、光伏新能源等多元化场景，通过提供芯片级解决方案，加速推进物联网技术的规模化应用。
2026年1-9月，公司实现营业收入30,709.95万元，同比增长13.82%；实现归属于母公司所有者的净利润2,138.45万元，同比下降4.45%，主要系营业成本增加、政府补助减少所致。其中，公司智能电网业务实现营业收入27,397.09万元，同比增长12.85%；公司大力布局芯片在物联网领域的拓展，非电网业务实现营业收入3,283.85万元，同比增长24.26%。截至报告期末，在手订单金额约为1.2亿元。
二、解答投资者提问，主要提问及解答如下：
1、 对于未来电网投资及技术迭代对贵公司业务的影响，您怎么看？
答：根据国家电网、南方电网发布的“十五五”规划，两网合计电网投资规模约5万亿元，创历史新高；国家发改委、国家能源局《新型电力系统建设“十五五”规划》提出构建主网、配网、微网协同的新型电网体系，推动配电网建设改造和智慧升级。政策与投资双重驱动下，配网开关、互感器、融合终端、各类传感器等泛终端智能化升级有望加速。公司作为智能电网市场主要的芯片原厂供应商，将继续紧密围绕智能电网“新型电力系统”建设方向，深度参与行业标准制定，持续强化在技术、产品和服务上的竞争优势。同时，公司将积极挖掘电网领域新兴产品需求，进一步强化技术领先地位，稳步提升市场份额。
2、 公司电网业务板块的出海计划是怎样的？
答：针对海外智能电网市场，公司已推出面向AMI市场的高速载波芯片、高速双模芯片及解决方案，并已陆续导入客户，聚焦海外电表、光伏、智能照明等市场，通过与国内外整机/系统出口企业合作，“搭船出海”。
3、 公司电网业务作为基本盘，未来公司在电网领域方面的发展战略是怎样的？
答：电网智能化业务为公司长期深耕的业务基本盘。公司聚焦以用电信息采集、低压配网创新应用为核心的智能电网业务，为国家电网、南方电网数字化、智能化建设提供电力线载波通信技术和产品支撑。公司将把握新型电力系统建设、南方电网数字化智能化转型以及 “十五五” 电网投资带来的市场机遇，持续拓展电力线载波（PLC）技术的应用场景，稳步提升市场份额，维持技术及市场竞争优势。
顺应智能电网数字化、智能化发展趋势，公司将持续开展新一代电力线载波核心技术及芯片产品的研发工作。依托核心技术积累与行业实践，公司积极参与相关行业标准与技术规范的制修订。公司坚持自主可控技术路线，发挥高集成 SoC 芯片、芯片级整体解决方案优势，围绕用电信息采集、低压配网创新应用、分布式光伏监控等新能源配套场景持续布局，持续巩固和提升在智能电网领域的核心竞争力。
4、 公司在PLC技术领域深耕多年，如何将这一优势转化为非电领域的核心竞争力？
答：公司坚持“智能电网”与“非电网物联网”双轮驱动战略，打造多场景物联网芯片平台型企业，并为多场景端侧AI应用提供连接芯片支撑。公司积极拓展PLC技术的应用领域，目前已覆盖智能家居、智慧酒店、光伏新能源等多元化场景。
[bookmark: _GoBack]在智能家居领域，公司凭借PLC Mesh网络技术“网络稳定可靠，安装、部署便捷、即插即用、适配前装与后装全场景”等特点，与荣耀、海尔、创维等头部厂商携手共建PLCP全屋智能开放生态。9月，公司作为荣耀全屋智能PLC芯片供应商及互联互通战略合作伙伴，出席2026荣耀全球开发者大会，并获颁“荣耀全屋智能解决方案杰出贡献伙伴奖”。公司搭建的PLCP互联互通生态已汇聚上百家上下游企业、覆盖数百款智能硬件，并依托公司全球首款通过CSA官方认证的PLCP-Matter网桥，打通苹果Home等Matter智能家居生态，可支持苹果Siri AI语音控制，有效破解跨生态互通难题，为国内智能家居厂商对接国际生态提供了一套标准化的全屋互联方案。
在智慧酒店领域，公司依托自研PLC核心通信技术及共建的PLCP设备互联互通生态，以统一协议标准打破传统酒店客控系统品牌割裂、设备不互通、系统封闭等行业痛点，构建开放统一、稳定可靠、全品类互通的新一代智慧酒店解决方案。目前，该方案已成功落地商用，并被确定为亚朵酒店新一代客房控制系统标准方案，行业示范效应显著。
在智慧光伏领域，公司依托自主可控的PLC核心芯片技术，搭建覆盖光伏直流组件监测、交流逆变器、并网箱柜数据采集的全场景系统解决方案，产品形态涵盖芯片、通信模组、PCBA板卡及终端设备，可全面适配工商业分布式光伏、大型集中式光伏电站的全景监测、远程功率调度、线上便携运维等核心需求。公司产品覆盖分布式户用光伏、工商业光伏及大型地面电站等多元场景，在MLPE领域已实现面向关断器、优化器、微型逆变器等整机产品的规模化批量出货，并成功切入光伏智能组件市场。
5、 公司近期在智能家居生态建设方面有哪些进展？与苹果在智能家居生态中的合作情况如何？
答：2026年10月25日，首家PLCP-Matter苹果生态全屋智能旗舰店在江西南昌落地，由公司全资子公司甲士网关智能负责产品及方案推广，江西省寻澈智能科技有限公司运营。方案搭载业内首款通过CSA官方认证的PLCP-Matter网桥，形成PLCP+Matter标准化、双开放生态，原生适配苹果Home生态，支持Siri语音、HomeView、HomeApp、微信小程序等多入口控制；终端产品仅需符合PLCP接口标准即可接入生态，大幅降低了家电硬件厂商向高端主流生态的接入成本，目前已覆盖开关面板、照明驱动、窗帘电机、传感温控等全品类设备。
此外，公司推出智能家居微信小程序连连WOWO+，非苹果手机用户可以通过连连WOWO+微信小程序和 Home app双入口控制苹果智能家居系统。
作为开放生态，公司与苹果公司不存在直接商业合作关系。
6、 在光伏领域，公司如何应对欧盟碳关税对出口的影响？
答：2026年欧盟碳关税调节机制（CBAM）进入强制合规阶段，驱动碳足迹量化，催生组件级监控刚需，传统逆变器级监控已无法满足组件级碳足迹追溯精度要求，组件级电力电子及智能监控成为获取精准碳排放数据的重要技术路径，碳关税政策使得海外市场的潜在客户群体进一步扩大。公司产品已覆盖分布式户用光伏、工商业光伏及大型地面电站等多元场景，并与全球及国内头部光伏组件、逆变器、优化器厂商建立深度战略合作，为光伏市场结构性增长做好充分技术和产品准备。
7、 公司是否考虑通过外延的形式拓展产品线？并购的方向有哪些？
答：公司已发行的可转债项目之一“科技储备资金项目”，主要用于投向新产品预研研发及产业化、重点布局的中长期技术研发与升级拓展、产业并购及整合等。公司后续如有相关并购计划，将严格按照法律法规履行信息披露义务。
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