证券代码：688787                                  证券简称：海天瑞声
北京海天瑞声科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-013
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
[bookmark: OLE_LINK163]□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会         √路演活动
□现场参观            □电话会议
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	天弘基金 张磊
永赢基金	庄子童
永赢基金	陈永晟
永赢基金	庞雅倩
永赢基金	沈平虹
永赢基金	包斅文
永赢基金	邵玉豪
永赢基金	黎一鸣
上银基金	尹萌
上银基金	张靖仪
上银基金	卢扬
上银基金	王佳音
上银基金	蒋纯文
上银基金	徐一丹
上银基金	张和睿
东证资管	郑童仁
太平资产	徐磊
敦颐	薛浩洲
聚鸣	孔祥瑞
上海领久私募基金	胡彦超 
交银施罗德	朱维缜
交银施罗德	徐嘉辰
中庚	邱添
平安养老	邵进明

	会议时间
	2026年10月26日
2026年10月27日
2026年10月28日
2026年10月29日

	会议地点
	线上、线下交流

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：张哲

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请介绍物理 AI 数据业务的行业大背景，公司布局该业务的核心逻辑是什么？
对比大语言模型 LLM，物理 AI 目前最大的痛点是数据缺口远大于 LLM，产业想要加速突破，必须在数据端实现突破。同时国家数据集团成立，将服务人工智能发展纳入主责主业，数据要素产业从建立规则进入运营落地阶段，供需两端都迎来加速窗口。基于行业机遇，公司正式布局物理 AI 也就是具身智能训练数据业务，发挥我们多年的数据工程能力，切入产业缺口。
2、目前物理 AI 数据业务的客户覆盖和标杆项目进展如何？
客户层面主要分为三类，人形机器人企业、科技大厂内部具身团队以及车企。
代表性客户包括智元、极佳视界等。标杆项目方面，2026年春节后我们承接智元真机摇操订单，服务超100 台本体的数据采集工作，经过3个月爬坡，实现稳定运行后快速扩容至数百台，下一阶段目标冲击千台规模。另外，我们和国内头部世界模型企业极佳视界，已经在真机遥操方向深度合作，后续计划将拓展到Ego第一视角数据，同时探讨模型落地层面的配套方案。
3、当前物理AI数据业务主要业务形态是什么？行业采集技术路线发生了怎样的迭代变化？
现阶段业务以具身数据采集为主，标注业务也已经启动。物理 AI 本身具备特殊物理属性，采集环节需要攻克稀缺场景对接、硬件适配驾驭、大规模批量落地三大难题。
行业采集路线迭代节奏比较清晰：2026 上半年行业主流是室内真机遥操、搭建模拟场景；5‑6 月行业快速转向 Ego 第一视角，依旧以室内场景为主；7‑8 月至今，不少客户开始走向真实线下场景开展采集。一线客户反复提到，场景化数据是提升机器人出货、拓展落地场景的关键。
4、仿真、Ego、UMI、真机遥操这几条技术路线，公司怎么看待各自定位、占比以及优劣势？
仿真数据目前整体占比很小，未来更多是作为补充。
Ego 路线实施相对简单，更容易适配海量真实场景做规模化落地，我们判断它标品复用潜力最高，未来有望支撑较高毛利。
UMI 路线我们定义为行业中间过渡形态。
真机遥操产出的数据属于 “金标准”，当前在我们的有效小时产出中占比 20% 以上；但短板也很突出，机器人本体重量普遍接近 200 公斤，电池功率数倍于民用电瓶车，在室内做规模化采集的安全、落地阻力很大，硬件物理约束最强，同时也是三类里面单价最高的。
5、业务开展中硬件如何处理？产能现状和后续扩产空间怎么样？
如果客户自身已经具备成熟硬件，优先使用客户硬件；商务模式分为采购、租赁、代采三种。评判硬件是否合格，唯一标准就是产出的数据能不能满足客户模型训练、验证要求。
产能上，不同设备有效产出不一样：Ego 设备单班 8 小时有效产出 3‑4 小时，UMI 设备约 3 小时以上，真机遥操约 2 小时以上，设备支持两班倒作业。目前三类采集方式合计单月有效小时产能已经突破一万小时，对应年产能 15‑20 万小时。待各条模式跑通成熟，后续扩产难度较低。
6、公司做物理 AI 数据业务，核心竞争力体现在哪些地方？
第一是场景落地能力；其次是对硬件、具身算法的理解驾驭能力；同时依托公司 21 年沉淀的数据工程能力，还要持续夯实完善的数据合规体系。
场景落地我们有实际案例，某地方项目曾调动近千名采集人员，联动政府、街道对接各类场景资源；也具备医院、学校这类准入门槛高、涉及隐私安全机构的对接落地能力。另外我们和清华大学官方的具身智能与机器人研究院深度合作，获得算法层面支撑，叠加全球化资源池，形成业务协同。
7、海外业务筹备与推进情况如何？
东南亚基地原有人员规模扩充到 1300‑1500 人，原本服务传统大模型标注，现在同步筹备具身业务。当地已经完成场景储备，覆盖雅加达及周边连锁商超、餐厅、高校、医院；后续将推进合规出海。北美市场同步推进，已经和当地两家头部科技大厂开启 Ego 数据业务需求沟通。
8、具身数据业务在成本以及数据资产方面有什么特点？
现阶段具身数据以高清视频为主，存储资源消耗大。但是我们自主采集的数据具备长期复用价值，如果打磨成为标准化产品，会成为高毛利业务的重要支撑，其中 Ego 数据标品化潜力最高。
9、投资者跟踪具身业务，可以重点关注哪些核心指标？
分为需求端和供给端。
需求端，重点跟踪具身基座、世界模型企业（包括北美厂商）对有效小时数据的需求量，这个指标直接对应潜在订单规模。
供给端，一是各家厂商单月有效小时产出，以及 Ego、真机遥操、UMI 三者的结构占比；二是产出数据集的场景丰富度，场景丰富度直接决定数据对模型训练的实际价值。
10、通用大模型能力提升，会对物理 AI 行业带来什么影响？
类似 GPT‑6 Astra 这类通用大模型，如果在具身顶层规划能力实现突破，有可能把具身智能商业化落地的时间节点往前推动。但即便通用大模型能力很强，工业、专业场景容错标准很高，仍然需要具身企业自研垂域模型，搭配高质量专家动作数据做微调优化。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年11月2日



