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深圳普门科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

业绩说明会 

□路演活动 

□其他         

参与单位及人

员 
共 100家机构，159位参与人员 

时间 2026年 10月 30日 

地点 线上电话会议 

接待人员 

姓名 

董事、总经理：胡明龙； 

董事、副总经理、财务负责人：曾映； 

国际营销兼国内治疗康复营销负责人：李大巍； 

董事、国内体外诊断营销负责人：唐浩； 

董事会秘书：路曼。 

投资者关系

活动主要内容

介绍 

 

公司披露了《2026 年第三季度报告》，针对 2026 年三季度

经营情况交流内容如下： 

一、公司 2026年三季度经营情况简介 

2026年前三季度，公司实现营业收入9.29亿元，同比增长

21.82%；归属于上市公司股东的净利润1.14亿元，同比下降29.79%

；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润1.13亿元，同

比下降25.92%；经营活动产生的现金流量净额1.66亿元，同比下降

2.51%。 
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2026年前三季度，归母净利润同比下降主要系：公司财务费用

增加5,439.90万元（主要受人民币汇率波动导致汇兑损失影响），

剔除财务费用影响，前三季度归母净利润同比增长3.57%；公司研

发费用增加2,424.34万元、销售费用增加3,569.03万元，系公司基于

对未来发展的信心，持续扩充研发和营销团队、增加市场拓展等相

关支出所致。 

2026年第三季度，公司实现营业收入3.25亿元，同比增长

27.11%；归属于上市公司股东的净利润0.35亿元，同比下降15.13%

；经营活动产生的现金流量净额0.56亿元，同比增长5.81%。 

2026年第三季度，归母净利润同比下降主要由于：公司财务费

用增加1,103.62万元，主要受人民币汇率波动导致汇兑损失，剔除

财务费用影响，归母净利润同比增长11.49%； 

1、从区域维度看： 

2026年前三季度，国内收入5.44亿元，同比增长16.02%；国际

收入3.86亿元，同比增长31.06%。 

2、从产品维度看： 

2026年前三季度，体外诊断业务收入6.72亿元，同比增长

15.28%；治疗与康复业务收入2.40亿元，同比增长45.05%。 

3、研发费用投入和成果： 

2026年前三季度，研发费用1.94亿元，研发费用金额同比增长

14.29%；研发费用占营业收入的比例为20.86%，占营业收入比例

较去年同期下降1.37个百分点。 

在研发上，公司选择持续高投入，不断推进新产品开发和完善

产品系列化布局。 

在电化学发光平台，在仪器平台方面，公司持续完善覆盖高速

、中速、低速及流水线全系列产品的仪器布局，精准匹配基层医疗

机构、二级医院、三级医院、大型医学实验室及区域检验中心等不

同层级、不同规模的应用场景，构建起从单机到全自动流水线的完

整产品矩阵。在配套试剂方面，公司持续围绕临床高频项目、急诊
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检测项目和特色检测项目完善试剂菜单。报告期内，公司D-二聚体

测定试剂盒（电化学发光法）、S100蛋白（S100）测定试剂盒（电

化学发光法）、糖类抗原242（CA242）测定试剂盒（电化学发光

法）等电化学发光试剂产品获得欧盟IVDR CE认证；血栓调节蛋白

（TM STAT）测定试剂盒（电化学发光法）、总I型胶原氨基端延

长肽（Total-P1NP）测定试剂盒（电化学发光法）、β-胶原特殊序

列（β-CTx）测定试剂盒（电化学发光法）等产品获得国内二类医

疗器械注册证。 

在高效液相色谱平台，公司持续深耕高效液相色谱核心技术，

围绕糖化血红蛋白及地中海贫血检测两大应用方向，加快推进核

心模组、关键耗材及系列产品的迭代升级。报告期内，公司血红蛋

白层析柱获得欧盟IVDR CE认证。 

在临床医疗产品线，公司围绕精准医疗、VTE防治、创面治疗

与疼痛康复四大方向持续深耕，推动产品迭代升级。报告期内，公

司一次性负压引流敷料套装、医用负压吸引器、空气波治疗系统、

排痰系统获得欧盟MDR CE认证；空气波S系列重症泵上市；双效

排痰一体机全新上市。 

在皮肤医美产品线，公司持续开发新产品和对现有产品进行

技术升级。报告期内，公司推出二氧化碳激光治疗机新型号产品。 

4、盈利能力上： 

2026年前三季度，公司总体毛利率62.68%，同比下降0.61个百

分点。报告期内，毛利率的波动主要是产品销售结构的变化引起。 

 

二、互动提问 

1、检验类医疗服务价格项目立项指南的落地节奏如何？对

公司业务有何影响？ 

答：2026年 8月 14日，国家医保局正式发布《检验类医疗服

务价格项目立项指南（试行）》（以下简称“指南”），覆盖临床检

验、输血与血型、微生物与寄生虫、分子诊断、生化、免疫等主要
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板块，共计 662个主项目、114个加收项、7个扩展项。该指南核

心是对全国检验类价格项目进行规范统一，并将 AI辅助诊断纳入

服务标配，鼓励企业提供高质量检测产品，将有力引领检验学科高

质量发展。 

从执行层面来看，指南将开启全国分阶段落地，全国划分为四

个价区，并指定六个省份作为试点先行。 

试点省份（北京、浙江、安徽、辽宁、江西、青海）将于 2026

年四季度启动落地，正式全面执行预计递延至 2026 年底至 2027

年一季度。非试点省份 2027年分批落地。从目前情况来看，并不

是一味降价，针对定量检测和复杂人工确认的项目设置了加收项。 

新规下，同一标志物的进口与国产试剂不再享有单独立项溢

价，定价规则趋于统一，这为化学发光领域的国产替代注入了动

能。 

在糖化血红蛋白检测项目上，公司依托高效液相色谱（HPLC）

技术平台，该方法是国际公认的糖尿病检测金标准，具备检测精准

度高、结果稳定可靠等核心优势。同时，公司已实现糖化血红蛋白

项目全产业链自研布局，覆盖从核心原料到终端检测的完整环节，

产品已在国内外高端医院获得广泛临床验证。此外，公司糖化血红

蛋白仪器支持地贫和异常血红蛋白（变异体）的检测，存在新增收

费的机会。 

2、海外业务产品结构与增速情况如何？后续预期如何？ 

答：2026年前三季度，公司国际业务实现同比增长 31.06%。

国际业务增长动力主要来自产品方案、重点地区布局和市场营销

策略三个维度的协同发力。 

公司国际业务收入中，糖化血红蛋白业务为公司海外第一收

入来源，其次是化学发光业务和治疗康复业务。 

随着公司电化学发光与糖化血红蛋白产品在更多国家和地区

获得注册准入，以及发光更多试剂套餐推出、糖化血红蛋白更多机

型的陆续推出，公司国际体外诊断业务有望保持稳健增长态势。 
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3、北美等海外待上市新产品有何进展？ 

答：公司血红蛋白检测系统已于 2026 年 10 月 2 日获得美国

FDA 510(k)准入，获得认证后的各项工作正在有序进行。 

4、糖化产品后续在美国市场销售的计划如何？美国市场竞争

环境与市场预期空间？ 

答：美国市场法规和商业环境较为严格，这对公司的管理、技

术和产品提出了更高的要求。但毫无疑问，美国的市场空间也非常

大，市场拓展前期需要投入时间和人力去夯实业务基础，公司在积

极推进糖化产品获证后的市场推广和销售工作。 

5、医美三类超声产品拿证后的销售情况，医美业务的后续展

望和规划？ 

答：公司于 2026年 4月获得聚焦超声皮肤治疗仪三类医疗器

械注册证。今年前三季度，医美业务在超声产品的带动下，实现大

幅增长。 

在医美业务规划方面，公司正持续加大医美三类产品注册投

入力度，重点聚焦医美能量耗材产品布局。射频技术平台产品在正

常研发进展中，以构建公司医美特色能量产品组合。与此同时，医

美领域其他关键技术产品也在持续迭代升级。 

6、消费者健康业务表现如何？ 

答：2026 年前三季度，得益于公司消费者业务营销平台的搭

建和能力提升，结合国内居家健康类市场需求增长，该业务实现强

劲增长。目前该业务以居家美容和居家康复为主，未来将拓展到居

家检测业务。 

7、公司对未来经营利润率的预期和展望？ 

答：2026年前三季度，公司整体毛利率为 62.68%，较上年同

期下降 0.61 个百分点。本期毛利率的变动主要源于产品销售结构

占比的变化。 
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总体而言，公司毛利率维持在合理区间。公司持续加大研发与

营销投入，推动新产品陆续上市、品牌影响力逐步增强，有望带动

收入规模持续扩大，进而实现运营效率的进一步提升。 

公司业务覆盖体外诊断、临床医疗、皮肤医美及消费者健康四

大板块，各板块产品毛利率存在差异，未来公司整体毛利率的走势

将主要随产品销售结构的变化而波动。 

附件清单 

(如有) 
详见附件《与会清单》 

是否涉及应当

披露重大信息 

本次活动不涉及应披露而未披露的重大信息，其他交流内容已在

过往发布的投资者关系活动记录表中披露。 

日期 2026年 11月 3日 
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附件：与会清单（以下排名不分先后） 

机构名称 机构名称 

Enreal Asset Management Limited 浦银安盛基金管理有限公司 

HBM Partners Hong Kong Limited 浦银理财有限责任公司 

安联保险资产管理有限公司 上海常春藤私募基金管理有限公司 

北京国有资本运营管理有限公司 上海冲积资产管理中心（有限合伙） 

北京尚艺投资管理有限公司 上海非马投资管理有限公司 

博远基金管理有限公司 上海光大证券资产管理有限公司 

财通证券资产管理有限公司 上海鹤禧私募基金管理有限公司 

创金合信基金管理有限公司 上海玖鹏资产管理中心（有限合伙） 

淡水泉（北京）投资管理有限公司 上海洛书投资管理有限公司 

德邦基金管理有限公司 上海宁泉资产管理有限公司 

东方阿尔法基金管理有限公司 上海磐厚投资管理有限公司 

东方财富证券股份有限公司 上海泊通投资管理有限公司 

东方基金管理股份有限公司 
上海七曜投资管理合伙企业（有限合

伙） 

东方证券股份有限公司 上海锐天投资管理有限公司 

东兴证券股份有限公司 上海姚泾河私募基金管理有限公司 

富安达基金管理有限公司 申万菱信基金管理有限公司 

富国基金管理有限公司 深圳蝴蝶谷资本管理有限公司 

观富（北京）资产管理有限公司 深圳前海精至资产管理有限公司 

光大保德信基金管理有限公司 深圳前海砚博乘风资产管理有限公司 

光大永明资产管理股份有限公司 深圳市新思哲投资管理有限公司 

光大证券股份有限公司 太平洋资产管理有限责任公司 

广东恒健投资控股有限公司 太平资产管理有限公司 

广发证券资产管理（广东）有限公司 
天风证券股份有限公司上海证券自营

分公司 

上海国科龙晖私募基金管理有限公司 天风证券股份有限公司 

国联安基金管理有限公司 天津易鑫安资产管理有限公司 

国联基金管理有限公司 西部证券股份有限公司 

国联民生证券股份有限公司 湘财基金管理有限公司 
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国泰海通证券股份有限公司 信达澳亚基金管理有限公司 

国投证券资产管理有限公司 信银理财有限责任公司 

红思客资产管理(北京)有限责任公司 兴业基金管理有限公司 

湖南万泰华瑞投资管理有限责任公司 幸福人寿保险股份有限公司 

华安基金管理有限公司 野村东方国际证券有限公司 

华宝基金管理有限公司 银河基金管理有限公司 

华创证券有限责任公司 银华基金管理股份有限公司 

华泰证券股份有限公司 圆信永丰基金管理有限公司 

华泰证券（上海）资产管理有限公司 长城基金管理有限公司 

汇丰晋信基金管理有限公司 长城证券股份有限公司 

汇添富基金管理股份有限公司 长江养老保险股份有限公司 

嘉实基金管理有限公司 招商证券资产管理有限公司 

建信基金管理有限责任公司 招银理财有限责任公司 

建信理财有限责任公司 浙江浙商证券资产管理有限公司 

江苏瑞华投资控股集团有限公司 浙商证券股份有限公司 

江苏瑞华资产管理有限公司 中国人寿养老保险股份有限公司 

江西彼得明奇私募基金管理有限公司 中国国际金融股份有限公司 

交银施罗德基金管理有限公司 中信建投证券股份有限公司 

开源证券股份有限公司 中信建投资本管理有限公司 

摩根士丹利基金管理（中国）有限公

司 
中信期货有限公司 

南方基金管理股份有限公司 中信证券股份有限公司 

鹏华基金管理有限公司 中银三星人寿保险有限公司 

平安基金管理有限公司 中邮证券有限责任公司 

个人专业投资者（2人）  

 


