证券代码：688683                                                  证券简称：莱尔科技
广东莱尔新材料科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                                       编号：2026-007
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称
	招商证券：吴奕玮
东吴证券：王宣宇
国金证券：陆文杰
华创证券：程嘉琳
浙商证券：王龙
粤开证券：李鹏
燊茂基金：李旭明
宏升投资：倪子枫
钰锦基金：喻明、丁洁
泽恩投资：曹盈盈
抱石投资：苏建鸿、祝国杰、刘仲生
怀新投资：李之力、夏韬、李岩岩
恒科电器：洪子扬

	时间
	2026年11月5日15：00-17：30

	地点
	广东省佛山市顺德区大良街道五沙社区顺宏路1号莱尔科技办公楼会议室

	上市公司
接待人员姓名
	副董事长：范小平
董事、总经理：龚伟全
董事、常务副总经理兼董事会秘书：梁韵湘
证券投资部经理：唐谱
证券事务代表：王海玉

	投资者关系
活动主要内容
介绍
	第一环节：公司发展概况介绍 
公司管理层介绍了公司的基本情况、经营情况及未来发展战略等。
第二环节：问答环节
问题一：公司2026年三季度业绩情况如何，业绩增长主要因素？
回答：公司2026年前三季度营业收入达11.57亿元，同比增长77.68%；归母净利润3,877.33万元，同比增长25.80%；扣非净利润4,273.18万元，同比增长50.99%。其中第三季度营收4.52亿元，同比增长69.40%、环比增长15.20%，创下公司历史单季营收新高；扣非净利润1,790.44万元，同比增长70.32%。
公司业绩增长主要系公司新能源电池集流体业务收入实现大幅增长所致。公司凭借在精密涂布和材料配方上扎实的技术积淀，近年来不断扩充新能源电池集流体产品产能、提升市场占有率；目前已与欣旺达、正力新能、吉利集团、楚能新能源、清陶动力、天能集团等锂电下游客户形成稳固合作，成为公司业绩增长的核心引擎。
问题二：公司新能源电池集流体目前产能规划是怎样的？海外的产能布局情况如何？
回答：公司新能源电池集流体已形成广东佛山、河南商丘、四川眉山多点协同的国内产能布局。其中广东佛山“年产1.2万吨新能源涂碳箔项目”已建成投产；河南基地“7200吨新型新能源电池集流体材料生产建设项目”正稳步加快建设。与此同时，在2026年8月启动的向特定对象发行股票项目，募集资金将持续推进河南基地“年产6万吨新能源涂碳箔项目”，以及四川眉山新建基地“年产3.6万吨功能性特种涂层箔材建设项目”等，持续扩充新能源电池集流体产能、优化产品结构，夯实公司在新能源电池材料行业的市场地位。
海外布局方面，公司稳步推进泰国、韩国两地产能相关筹备工作，打造本土化配套能力，更好响应海外客户供应链就近配套的需求，推进全球化供应体系建设。泰国项目重点面向海外电池产业集群，服务国内电池企业出海及境外电池厂商配套需求；韩国基地已启动产业链层面的战略合作对接，依托当地产业资源协同布局集流体相关产业链环节，合力拓展全球市场。
问题三：公司新能源集流体业务近年增长迅速，具体产品竞争力体现在哪些方面？
回答：公司新能源电池集流体业务围绕技术、供应链、客户三大维度构建竞争壁垒，彰显产品竞争力。
技术层面：公司凭借长期技术积累，掌握了全链条开发能力，从高分子材料设计、纳米浆料研发到超薄涂覆技术均为自主研发完成，并自主攻克了功能涂层配方优化、微纳米材料分散、超薄均匀涂覆等核心技术，开发出具备高剥离强度、低内阻、耐电解液腐蚀特性的涂碳箔系列产品，满足客户提升电池能量密度、改善快充表现、拉长循环寿命的核心诉求；同时公司积极拓展产品品类，布局快充与硅碳负极配套涂碳铜箔，自主研发经特殊表面处理的高达因清洗铝箔，并开发安全涂层、氧化物固态电解质涂层、功能性隔热涂层、特种基材涂层集流体、高性能电极边涂等全品类功能性涂层产品，依靠丰富的产品矩阵适配锂电池向快充、高能量密度、高安全性迭代的行业方向，不断加固技术竞争壁垒。
供应链层面：在新能源电池集流体赛道，公司采取“战略合作+资源绑定”模式，统筹产业布局、整合上下游资源、支撑产能扩张，展现出强劲的资源整合能力；公司与神火新材建立了长期稳定的战略合作关系，共建新能源集流体全产业链条，一方面合作共建生产基地，凭借神火新材的原材料供给优势，兼顾成本管控与稳定供货，为业务快速增长夯实原材料供应基础，另一方面，公司与神火新材协同拓展下游客户，双向互补客户覆盖能力，通过资源整合实现1+1>2的渠道扩张效应，同时联合开展研发，推动技术与产品迭代升级。
客户层面：公司依托高效协同机制，和锂电头部客户保持稳定合作关系；借助标杆客户的示范带动作用，持续挖掘新能源汽车、储能赛道优质客户资源，加速在两大应用领域的市场渗透，客户结构持续丰富，业务长期竞争能力不断增强。
问题四：公司的功能性胶膜及其应用产品在新兴应用领域的应用情况和市场拓展情况如何？
回答：公司生产的功能性胶膜是电子元器件关键基础材料，功能性胶膜应用产品以 FFC 柔性扁平线缆为主。在稳固消费电子基本盘的基础上，公司持续推进产品结构优化，向高附加值新兴场景延伸，重点布局新能源汽车、储能、服务器等赛道。
在功能性胶膜材料端，公司持续优化该类产品结构，凭借技术创新与客户资源优势，成功开拓储能领域膜材市场，稳步提高功能性胶膜材料核心产品在汽车电子、智能座舱、自动驾驶系统、新能源电池、服务器等方向的出货规模和市场渗透水平。同时布局新能源电池CCS集成母排、汽车电子等高附加值方向；针对服务器及高频高速应用方向，围绕耐高温、抗老化、低介电损耗、高频高速传输等性能要求，公司已完成系列化产品开发。新兴领域收入占比稳步上行，有望拉动功能性胶膜板块毛利率提升。
在功能性胶膜应用产品FFC（柔性扁平线缆）端，公司同步拓展新兴赛道市场。新能源汽车领域，产品已应用于安全气囊、中控、ADAS、三电系统等核心零部件，成功进入国内主流车企供应链；面向储能场景独特的信号传输工况，公司定向研发储能专用FFC信号传输线，为储能信号传输提供配套方案；在服务器与高频高速方向，FFC产品持续朝着高速、高频、耐温耐湿、高屏蔽性能迭代，实现信号传输速率升级、介电损耗优化，能够满足服务器及AI终端对信号完整性与运行稳定性的高标准要求，相关产品已通过客户验证，批量供货国内外厂商。
后续随着高毛利新兴业务收入占比进一步提高，功能性胶膜板块有望持续贡献业绩增量。
问题五：公司新能源涂碳箔产品的定价模式是如何的？
回答：公司新能源涂碳箔产品定价以铝箔基材价格与加工费两大要素为基础，具备较好的成本向下传导能力。其中，铝箔基材价格跟随外购铝箔的市场行情波动；加工费覆盖铝箔加工至涂碳涂布的全部工序，承载了公司在精密涂布工艺、浆料配方、定制化涂覆等环节的核心技术价值。
[bookmark: _GoBack]问题六：新能源电池集流体的市场渗透情况如何？是否可应用在钠离子电池、固态电池领域？
回答：公司新能源电池集流体产品主要为涂碳铝箔，下游运用领域主要为新能源电池。涂碳铝箔可以大幅降低电池内阻、改善循环过程中的动态内阻增幅，显著提高活性物质与集流体的粘附力，进而提升电池的能量密度、倍率性能、一致性及循环寿命，提高电池的整体性能。基于上述性能优势，新能源电池行业主要将涂碳铝箔应用于磷酸铁锂电池中，以提升磷酸铁锂电池的能量密度和倍率性能。
近年来磷酸铁锂电池渗透率逐渐加大。2025年国内动力电池出货量达1200.9GWh，磷酸铁锂电池装机率提升至81.2%；储能方面，全球储能电池出货量达651.5GWh，国内出货量499.6GWh，其中磷酸铁锂电池占比约为100%。涂碳箔作为关键集流体，随着材料性能趋近理论极限，客户更看重技术迭代能力。预计到2030年，中国磷酸铁锂电池对涂碳铝箔的总产能需求将达到76.54万吨，新增需求将达到40.45万吨，市场空间较大。面对这一市场机遇，公司持续加大研发投入，重点与客户共同开发固态、半固态、钠离子电池等新产品配套的涂层产品及方案。
在新型电池体系应用方面，公司以精密涂布技术为核心，在涂碳铝箔的基础上，相继开发出适用于快充体系的涂碳铜箔、安全涂层、氧化物固态电解质涂层等差异化产品系列，可广泛应用于半固态电池、固态电池、钠离子电池、超级电容器等新兴电池体系。
问题七：公司未来在投资并购方面有何规划或考量？
回答：公司成立以来持续深耕功能性涂布胶膜及其应用产品，近年来成功拓展至新能源电池集流体等关键材料领域，构建了坚实、协同的主业版图。在此战略框架下，公司未来将持续围绕主业生态，寻求收并购机会，为公司的持续增长与能力提升提供支撑。
在产业链纵向深化方面，公司将瞄准上游核心材料技术与高端生产能力的标的，旨在强化原材料自主保障，突破关键技术瓶颈，巩固产业链自主可控优势；在应用与市场横向拓展方面，公司将聚焦新能源等高成长性新兴市场领域内具备成熟技术、特种产品或市场渠道的优质企业，旨在加速新市场渗透、丰富产品矩阵，并获取国际化的技术与市场资源，从而系统性提升公司的综合竞争力与行业地位。



