公司代码：688160                                    公司简称：步科股份

上海步科自动化股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-018
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研     分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会 
[bookmark: OLE_LINK1]□新闻发布会       路演活动
现场参观         □一对一沟通
其他（电话会议）

	参与单位名称
	详见后附参与机构名单

	时间
	2026年10月30日14:00
2026年11月2日10:00
2026年11月3日11:00-17:30
2026年11月4日10:00-17:30
2026年11月5日10:00 -17:30

	地点
	江苏省常州市新北区秦岭路128号常州步科电机有限公司
进门财经
上海浦东丽晶酒店、上海金茂君悦大酒店、武汉香格里拉酒店
北京中国大饭店、上海陆家嘴
北京嘉里大酒店、上海陆家嘴

	公司接待人员姓名
	董事长兼总经理 唐咚
董事、副总经理兼财务总监 王石泉
董事会秘书 刘耘
证券事务代表 邵凯真

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、根据下游行业拆分2026年前三季度的收入情况？
答：2026年前三季度，公司实现营业收入7.5亿元，同比增长47.48%，其中，机器人行业实现销售收入4.24亿元，同比增长65.29%；机器物联网行业实现销售收入1.63亿元，同比增长37.46%；通用自动化行业实现销售收入1.19亿元，同比增长18%；医疗影像设备行业实现销售收入0.4亿元，同比增长32.78%。

2、公司与国内头部人形机器人企业的合作情况如何？相关合作的最新进展如何？
答：公司围绕“1+N”战略布局，以机器人为核心方向，持续深耕机器人核心部件领域。在人形机器人方向，公司已建立人形机器人全系列旋转/直线关节平台解决方案，基于大中空设计开发了25mm-120mm等多种规格无框力矩电机，并推出全向舵轮转向和行走模组等产品，为轮式人形机器人提供全向移动底盘解决方案。伴随人形机器人行业由技术验证迈向规模化商业落地的关键拐点，公司已与多家头部客户达成批量交付。
从业务进展看，2026年前三季度，无框力矩电机销量约22万台，同比增长410%；公司机器人行业实现销售收入4.24亿元，同比增长65.29%，占公司营业收入比重提升至56.55%。公司核心客户批量订单持续落地，拉动基础业绩稳步增长；同时继续推动无框力矩电机及关节模组解决方案验证工作，海外客户拓展顺利。

3、公司无框电机未来的订单来源如何展望？下游需求旺盛的情况下，公司如何满足客户需求？
答：公司目前无框力矩电机产品主要面向机器人行业客户，涵盖协作机器人、人形机器人及灵巧手等具身智能设备。在协作机器人方向，公司与重点客户合作进一步深化，新项目产品验证及导入工作进展顺利，客户端份额不断提升；在人形机器人方向，公司已与多家头部客户达成批量交付，推动具身智能技术在真实场景中的商业化应用。公司将持续积极部署轮式人形机器人、双足人形机器人、灵巧手所需的全向舵轮、旋转/直线关节电机、微型无框、驱动器、编码器等解决方案，突破重点客户。
目前，公司常州智能制造生产基地（一期）产能持续爬坡，快速释放伺服电机、伺服模组产能。在研发端，公司持续推进新一代无框电机及关节模组等项目的开发与产业化，同时推动二期项目建设，持续提高工厂自动化与数字化水平，为高效交付奠定坚实基础。

4、公司海外子公司落地运营的背景及战略规划如何？公司将如何在海外成熟市场中拓展客户？
答：全球化已确立为公司核心战略方向。在整体战略布局上，公司坚持产品集成化、市场全球化及管理体系化，并将全球化作为市场拓展的重中之重。
在海外市场布局方面，公司现已在美国硅谷、日本名古屋及德国斯图加特设立子公司，并全面实现技术与销售团队的本地化配置。未来，公司将视情况在海外更多城市增设办事处并吸纳当地人才，推动销售模式由传统的阶段性出差向常态化本地深耕转型，从而为全球市场的长远发展夯实基础。
在销售策略与产品体系方面，公司正推动业务模式从单品销售向多产品组合，进而向综合解决方案销售升级。产品矩阵将打破单一自产边界，深度融合生态合作伙伴资源，致力于为机器人客户提供一站式整体解决方案。

5、无框电机的高端化具体体现在哪些方面？公司在该领域有哪些持续的投入方向？
答：无框电机的高端化演进，并非局限于小型化、高精度或智能化等单一维度。电机层面的高端化核心，在于其持续作业能力，即能量转换效率。电机效率的提升，能够显著降低运行过程中的热损耗；在同等电池容量约束下，这将直接延长机器人系统的持续作业时长。此外，极致的体积优化与先进的制造工艺，也是衡量无框电机高端化水平的重要标尺。展望未来，随着市场需求的规模化扩张，无框电机必须具备高度自动化、大批量的生产能力。公司将在此方向保持战略定力，持续加大投入。

6、公司 i-Kinco 集成化战略的具体规划如何？
答：公司确立了以集成化为核心的产品战略，即“i-Kinco”战略。其中，“i”兼具“集成（Integration）”与“智能（Intelligence）”双重内涵。公司的战略目标是在确立高端无框电机技术与市场领先地位的基础上，全面深化并拓展集成化能力，构筑公司在机器人核心部件领域的差异化竞争优势，建立坚实的行业竞争壁垒。
集成化战略的商业价值主要体现在两个方面：其一，显著优化客户的总拥有成本（TCO），通过模组化集成大幅缩减客户在部件组合环节的投入；其二，有效提升系统可靠性。鉴于人形机器人对运行稳定性要求极高，且整机搭载电机数量庞大，单一部件失效极易引发系统性故障，因此，高度集成的解决方案契合了客户对高可靠性的核心诉求。
目前，公司的伺服轮、行走关节、腰部模组等集成式产品已实现规模化落地应用。未来，公司将持续发力各类集成模组的研发与拓展，并进一步向手指驱动模组等更多元化的形态延伸。

以上交流内容中涉及的公司新技术研发及产品落地受下游需求变化、技术迭代速度、供应链稳定性等因素影响，存在研发进度不及预期、产品市场接受度未达预期的风险，短期内不会对公司经营业绩产生重大影响。公司将持续跟踪行业动态，及时履行信息披露义务，敬请投资者理性投资。

	附件清单
	无

	日期
	2026年10月30日-11月5日



附：参与机构名单
1、2026年10月30日
长城基金、中海基金、国海证券、国泰海通证券、南京证券、长江证券、远东宏信、西部利得基金、国联民生证券、新华资管、中信证券、农银国际证券、东方财富证券、鑫元基金、天风证券、上海水璞基金、张家港高竹私募基金、永赢基金、上海粒子跃动私募基金管理有限公司、富邦华一银行、上海喜世润投资管理有限公司、东吴证券、杭州附加值投资管理有限公司、上海浦泓投资管理有限公司、北京国信中数私募基金、个人投资者等。
2、2026年11月2日
深圳亘泰投资管理有限公司、粤开证券、东方证券、红思客资管、北京禹田资本管理有限公司、浙商证券、财通证券、华泰证券、招银理财有限责任公司、华安基金、毅达股权投资基金、银河基金、中信建投基金、中信保诚基金、申万菱信基金、华安证券、长城基金、野村国际（香港）有限公司、宁泉资产、鹏华基金、深圳市伯利恒资产、北京沣沛投资管理有限公司、群益国际控股有限公司、中金公司、太平养老保险股份有限公司、德邦证券、国信证券、三井住友银行、国联民生证券、深圳市前海粤鸿金融投资有限公司、IDG资本、华泰证券资管、山东神光咨询服务有限责任公司、上海洛书投资管理有限公司、创金合信基金、深圳市榕树投资管理有限公司、景林资产、西安江岳私募基金、深圳星睿资产、嘉实基金、上海鑫垣私募基金、湖南长心私募基金、山西证券、建信理财有限责任公司、野村东方国际证券、重庆渝汇投资（集团）有限公司、兴业证券、太平资产、华福证券、狮城产业投资咨询（上海）有限公司、南方基金、青岛金光紫金创业投资管理有限公司、建信基金、华夏理财有限责任公司、巨杉资产、高毅资产、深圳市尚诚资管、圆信永丰、东证资管、光大证券、国药金投（天津）融资租赁有限公司、柏骏资管、宏鼎财富、开源证券、上海珠池资管、IGWT Investment、国金基金、新华基金、汇丰晋信、瀚伦投资、宁波宝隽资管、华鑫证券、中欧基金、Triata Capital、全天候私募证券基金投资管理（珠海）合伙企业、融通基金、上海森锦投资管理有限公司、平安基金、睿远基金、工银安盛资管、光大保德信基金、国海富兰克林基金、长城基金、深圳河床投资管理有限公司、太平洋资管、东方基金、上海敦颐资管、汇添富基金、华夏基金、海通国际、深圳市智联时空科技有限公司、深圳市融信汇资本管理有限公司、亚太财产保险有限公司、富国基金、深圳依脉数据科技有限公司、东方阿尔法基金、平安大华基金、东方自营、东吴人寿、上海呈瑞投资管理有限公司、信达澳亚基金、中银基金、富安达基金、上海非马投资、前海开源基金、阳光资管、中航信托、安联保险资管、长安基金、海南轻云谷私募基金管理合伙企业、广东正脉科技股份有限公司、银华基金、海富通、禾永投资管理（北京）有限公司、国金证券、国元证券（资管）、景熙资管、淳厚基金、农银人寿保险、诺安基金、杭州长谋投资管理有限公司、广州市罗爵私募证券投资基金、度势投资、光大保德信、米仓资本、上海益和源资管、南京一米资本管理有限公司、深圳市明达资管、广州市航长投资管理有限公司、张家港高竹私募基金、西南证券等；
3、2026年11月3日
华源证券策略会、中信证券策略会、东吴证券策略会、中信资管、浦银安盛、红土创新
4、2026年11月4日
国盛证券策略会、摩根基金、平安资产、招商基金、财通基金、聚鸣投资
5、2026年11月5日
华泰证券策略会、运舟资本、国投瑞银、瀛赐基金、兴全基金、歌汝资本
